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2025年3月期 第3四半期業績概要
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第3四半期決算概要

■契約社数を目標とした活動により契約社数は引き続き増加し、ストック収入は堅調に推移したものの、前年同期の大型開発案件の効果が剥落
したこと等によりスポット収入が伸び悩み、売上高は、前年同期比▲122百万円（81.1％）の526百万円と減収
事業構造の見直しと利益率の改善を急ぐべく、価格改定やコスト面含め事業見直しを実行中

■売上原価において、前期の主力製品バージョンアップに伴い、新旧環境移行による影響もあり通信インフラコストが大幅に増加したことに伴
い前第４四半期会計期間より当該コスト削減策の策定とその実行を順次進行し、当第3四半期末には環境移行前のコスト水準に減退している
ものの、当第３四半期累計期間においては前年同期数値を上回っていること、加えて減価償却費の増加があったこと等により、営業利益は、
前年同期比▲120百万円の▲178百万円と減益

2025年3月期 第３四半期業績ハイライト

2024年３月期
3Q実績(連結)

2025年３月期
3Q実績(連結)

2025年３月期
修正業績予想
(連結)

(2024/11/14公表)
前年差 前年比

修正業績予想比
達成率

売上高 649 526 ▲122 81.1％ 701 75.1％

営業利益 ▲58 ▲178 ▲120 ー％ ▲247 ー％

経常利益 ▲59 ▲181 ▲122 ー％ ▲251 ー％

親会社株主に帰属する

四半期純利益 ▲78 ▲273 ▲194 ー％ ▲343 ー％

（単位：百万円）

2024年
3月末実績(連結)

2024年
12月末実績(連結) 前期末差 前期末比

総資産 1,367 1,116 ▲251 81.6％

純資産 562 309 ▲253 54.9％

自己資本比率 41.1％ 27.7％ ▲13.4pt



www.bplats.co.jp Bplats, Inc. © 2025 Confidential & Proprietary 5

2

▲20

120

▲59

▲181

21年3期 22年3期 23年3期 24年3期 25年3期

527

573

689
649

526

21年3期 22年3期 23年3期 24年3期 25年3期

2025年3月期 第３四半期業績ハイライト

（単位：百万円）

▲2

▲22

113

▲78

▲273

21年3期 22年3期 23年3期 24年3期 25年3期

前年同期比
▲122百万円

■売上高

第3四半期

■経常利益

第3四半期

■親会社株主に帰属する四半期純利益

第3四半期

第3四半期業績指標推移

■売上高は、前年同期比▲122百万円（81.1％）の526百万円と減収
■契約社数は引き続き増加、ストック収入は堅調に推移

一方、売上原価において、前期の主力製品バージョンアップに伴い、新旧環境移行による影響もあり通信インフラコストが大幅に増加し
たことに伴い前第４四半期会計期間より当該コスト削減策の策定とその実行を順次進行し、当第３四半期末には環境移行前のコスト水準
に減退しているものの、当第３四半期累計期間においては前年同期数値を上回っていること、加えて減価償却費の増加があったこと等に
より、経常利益は、前年同期比▲122百万円の▲181百万円、また、減損損失42百万円、投資有価証券評価損23百万円、法人税等調整額
23百万円を計上したこと等により、親会社株主に帰属する四半期純利益は、前年同期比▲194百万円の▲273百万円

前年同期比
▲122百万円

前年同期比
▲194百万円
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2025年3月期 第３四半期業績ハイライト

（単位：百万円）※初期費用等には、初期費用（基本）、初期費用（オプション）、導入支援費、有償検証費、追加費用（基本アップグレード）、等を含みます。
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■売上高

第3四半期

■スポット収入

第3四半期

■ストック収入

第3四半期

第3四半期売上高推移

■ストック収入
前年同期比▲1百万円（99.7％）の449百万円と、売上高の8割以上を占める
通信インフラ環境のコスト増に伴う原価高に対応した価格改定を実施し、利益率改善を推進中

■スポット収入
前年同期の大型開発案件の効果が剥落したこと等によりスポット収入全体で伸び悩み、前年同期比▲121百万円（39.0％）の77百万円
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3Q累計
▲122百万円
（81.1％）

▲1百万円
（99.7％）

初期費用等
68.9％

（+3.6pt）
ストック収入
の割合85.2％
（+15.8pt）

▲121百万円
（39.0％）
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2025年3月期 第３四半期導入状況

第３四半期導入状況

■スポット受注件数は、56件（前年同期比▲60件）、契約社数は前年同期比+55社（124.8％）の276社
契約社数を拡大することに注力し、契約社数は着実に増加
一方、獲得した事業者からのアップグレードや顧客単価拡大には未だつながっていないため、ストック収益の拡大には至らず、スポット
受注件数が前年同期比で大幅減
利益率の悪い不採算となる営業活動を見直し、利益率の高い顧客向けの営業活動に集中するべく事業見直しを実施中

■スポット受注件数

第3四半期

■契約社数

第3四半期

※契約社数は無償版契約社数を含みます。
※解約件数は、過去4カ年は期末時点の解約件数を公表しており、四半期末時点については記載を省略しております。

契約社数
+55社

（124.8％）

パートナー
経由
50.0％
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クラウド通信費の削減状況

（単位：千円） 5,000

10,000

15,000
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2023.3月期3Q 2023.3月期4Q 2024.3月期1Q 2024.3月期2Q 2024.3月期3Q 2024.3月期4Q 2025.3月期1Q 2025.3月期2Q 2025.3月期3Q

＜四半期ごとのクラウド通信費推移＞
1か月あたりのクラウド通信費

1)新環境への移行を開始

2）専任チームによる調査／試行を開始

3)具体的な施策の実行開始

4)大がかりな施策の実行が完了

今般のクラウド通信費の増大は、アプリケーションの収容環境の全面的な刷新（リアーキテクト）を行ったことに起因。
この刷新は、アプリケーションの刷新（v2→v3）に伴って、多数のテナントを効率的に管理できることが目的。

5)新環境移行前と同水準に低下

1) 2023年6月 新しい環境への移行を開始、設計時には想定されていなかった挙動が多く発生し、原因究明に時間を要したため、その後コスト増が継続。

2)    10月 社内に専任のチームを設け、各種調査／試行を開始。

3) 2024年1月 効果的と考えられる策をリスト化し、順次実行。施策の実行にあたり、新旧2つの環境を設ける必要があったため、数か月間ダブルコストとなった。

4)   6月 大がかりな施策の実行が完了し、ダブルコストも解消し、この後急速にコストが減退。

5) 12月 新環境の移行前と同水準にクラウド通信費が減退。

すでに環境の全面移行は完了しており、当社にても十分に技術的な把握が行われた状態。
また、収容環境の技術要素の構成は現在刷新の必要もない先進的なものであり、同様のコスト増の発生は起こらないものと判断。
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2025年3月期 第3四半期連結損益計算書

2024年３月期
3Q実績(連結)

2025年3月期
3Q実績(連結) 前年差 前年比

売上高 649 526 ▲122 81.1％

売上原価 402 435 +32 108.1％

売上総利益 246 91 ▲155 37.1％

販売費及び
一般管理費

304 270 ▲34 88.7％

営業利益 ▲58 ▲178 ▲120 ー％

経常利益 ▲59 ▲181 ▲122 ー％

税金等調整前

四半期純利益 ▲49 ▲249 ▲200 ー％

法人税等合計 25 24 ▲1 95.2％

四半期純利益 ▲74 ▲273 ▲198 ー％

非支配株主に帰属する

四半期純利益 4 ― ▲4 ー％

親会社株主に帰属する

四半期純利益 ▲78 ▲273 ▲194 ー％

（単位：百万円）

■売上高

契約社数が増加しているものの、ストッ
ク収入に貢献できておらず、前年同期比
▲1百万円（99.7％）
前期の複数大型開発案件の効果が剥落し、
スポット収入は伸び悩み、前年同期比
▲121百万円（39.0％）

■売上原価

前期の主力製品バージョンアップに伴い、
新旧環境移行による影響もあり通信イン
フラコストが大幅に増加したことに伴い
前第４四半期会計期間より当該コスト削
減策の策定とその実行を順次進行し、当
第３四半期末には環境移行前のコスト水
準に減退しているものの、当第３四半期
累計期間においては前年同期数値を上
回っていること、加えて減価償却費の増
加があったこと等により、前年同期比
+32百万円（108.1%）

■販売費及び一般管理費

適正な費用コントロールを継続し
前年同期比▲34百万円（88.7％）
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2025年3月期 第３四半期連結貸借対照表

（単位：百万円）

■流動資産

現金及び預金 ▲103
売掛金 ▲85

■固定資産

ソフトウェア +30
投資有価証券 ▲50
繰延税金資産 ▲23

■流動負債

短期借入金 +300
1年内返済予定長期借入金 ▲98

■固定負債

長期借入金 ▲132

■純資産
 利益剰余金 ▲273

自己資本比率は27.7％
（前期末比▲13.4pt）

2024年
３月末実績
(連結)

2024年
12月末実績
(連結) 前期末差 前期末比

資産合計 1,367 1,116 ▲251 81.6％

流動資産 435 229 ▲205 52.7％

固定資産 932 886 ▲45 95.1％

負債合計 805 807 +2 100.2％

流動負債 479 614 134 128.0％

固定負債 325 193 ▲132 59.3％

純資産 562 309 ▲253 54.9％
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事業の業況
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主要商品・機能

主力製品である「Bplats® Platform 
Edition」のメジャーバージョンアップ版
として「Bplats® Platform Edition v3」
の提供を開始しました。
継続的な機能強化を行い、サブスクリプ
ション統合プラットフォームとしての価値
向上を実行しています。

「Bplats」が収容される環境の安定や監
視の高度化、バージョンアップや運用に
係る時間と労力の圧縮といった課題を解
決すべく、集中管理ツールである
「Bplats® Hub」を開発し、コンテナ
ベースの運用管理や各種自動化を基軸に、
多数の「Bplats」を効率的にマネージす
るように進化しています。

スマートビルやスマートシティも視野に入れた、
事業者間の共創モデルにおいては、「企業間での
サブスクリプション商材の取引」にさらなる期待
が高まっており、「Bplats Connect」に関係す
る機能群を大幅に強化しています。

社内で増え続けるSaaSサービスやサブスクの手
配と管理に対し、新しいツールを提案しています。
社内でのSaaSサービス利用数は今後益々増加す
る見込みであり、従業員の入退社時の手配や管理
を大幅に軽減することを実現してまいります。

（2024年4月に新プラン発表）
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主要トピックス

（2024年4月15日公表）

「サブかん®」を刷新、新プランにて５月より提供開始

企業向けSaaSサービス市場の拡大に伴い、企業内でのSaaSサービスの社内での利用申請

などの業務ワークフロー、システム担当者による煩雑な社外調達手配業務のオンライン化、企

業内で多様化する働き方や職種に合わせて従業員に割り当てるSaaSサービスを一元管理す

るクラウドサービス「サブかん®」の大幅な機能強化を実施しました。

「サブかん」の新バージョンより、新たに「Subkan Connect（サブかんコネクト）」機能を搭

載することにより、主力商品であるサブスクリプション統合プラットフォーム「Bplats®

Platform Edition（ビープラッツ®プラットフォームエディション）」(以下、「Bplats」)の

マーケットプレイスやマイページとデータがつながることを可能としました。これにより、

Bplatsを活用する事業者によるSaaSサービスやサブスクリプションのオンライン販売サイト

（Bplats側）とそれらを購入した企業側の管理サービス（サブかん側）の、「売り手と買い手」

がつながることを実現しています。

「サブかん」とSubkan Connect（サブかんコネクト）機能を活用して連携可能な第一弾の

マーケットプレイスとして、「サブかんストア」（※）も同時に開設し、数百種類にも拡大している

国内で流通するSaaSサービス商材の取り扱いを順次開始し、「サブかん」の利便性の拡充を

継続的に実施します。

（※） https://www.subkan.jp/
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主要トピックス

（2024年10月1日公表）

「サブかん®」の新機能「サブぱす」を提供開始

企業が利用する各種SaaSサービスの外部購買・契約管理・従業員割当の一元管理SaaSサービスの「サブかん®」

のオプション機能として、システム管理者と従業員をつなぐコミュニケーション機能「Subpass（サブぱす）」をリ

ニューアルし提供開始しました。

オフィスワークを中心に、現代のすべての業務でITツールの利用は不可避になりつつあります。そのため、従業員

にとって、機器の不具合やネットワークの接続ができない、SaaSサービスにログインできない等、課題内容も複雑化

し、業務への影響度も大きくなっています。

また、システム管理者は、従業員からのITツールの課題発生時の問合せなどに、対象の従業員がどのようなITツー

ルやSaaSサービスを割当てられて利用しているのかを把握した上で、従業員毎に異なるITツールの利用環境にあ

わせた対応や回答を行う必要があります。

こうした背景を踏まえ、今回の「サブぱす」の新機能では、システム管理者と従業員をつなぐコミュニケーション機能

を強化しており、上記のようなITツールの課題発生時のシステム管理者の管理業務の負荷軽減をサポートいたしま

す。

「サブかん」に加えて、「サブぱす」をご活用いただくことにより、ITツールやSaaSサービスの契約情報を従業員と

共有することで、より効率的な業務運用の実現が可能となります。

【「サブぱす」提供機能】

・割当管理機能 ：SaaSサービスが自分にどのように割り当てられているのかを従業員自身で、確認が可能。

・お問い合わせ機能：従業員からの問い合わせを記録し、履歴管理が可能。

・お知らせ機能 ：システム管理者が従業員に対して、メンテナンスや不具合情報を簡単に通知。
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主要トピックス

（2024年12月18日公表）

サブスクリプション統合プラットフォーム「Bplats®」が
新たに決済オプション「GMO掛け払い連携モジュール」の提供を開始

請求作業や督促業務の効率化、未回収リスクの低減を希望されるユーザーの声から、新たにGMOペイメントサービス株式会社（本社：東京都渋谷区、代表取締役社長：向井克

成、以下、GMO-PS)が提供する「GMO掛け払い」をBplatsで利用できる「GMO掛け払い連携モジュール」を12月18日よりリリースしました。

「GMO掛け払い連携モジュール」は「都度与信型」「枠与信型」の2種類を用意しており、決済金額に合わせた与信モデルの利用が可能です。「都度与信型」は主に少額の取引

を中心にビジネスをされる企業様向け、「枠与信型」は主に一つの契約が高額な取引をされる企業様向けです。

【機能概要】

・サービス名 ：GMO掛け払い連携モジュール（都度与信型）（枠与信型）

・上限金額 ：都度与信型 上限30万円（税込）

枠与信型 利用企業によって変動

・与信返却スピード ：都度与信型 数秒

枠与信型 与信枠の設定に数営業日（目安）※

※枠保証の設定完了後、設定金額内であれば都度与信と同じリード

タイムで返却

・インボイス対応 ：「都度与信型」「枠与信型」ともに対応
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事業内容

新しいつながり、新しいデジタル共創
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市場背景（サブスクリプションの変遷）

社会課題を解決する手段として、サブスクリプション化されたサービスが次々と世の中に提案されつつあります。
それらを活用した「スマートでサスティナブルな新しい社会」を実現するため、サブスクリプションの企業間取引を管理するための
「新しいプラットフォーム」が必要となります。既存産業の垣根を越えて、さまざまなサブスクリプションをつなぐことを実現します。
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Bplats®は、事業者が自社のサブスクリプション化を実現すること（ステップ１）、自社の仕入先や代理店とのつながりを実現すること
（ステップ２）により既存取引先とのエコシステムを構築することが可能です。2021年5月に発表した「Bplats® Connect」により、既存
産業の垣根を越えて、「新しいつながり、新しいデジタル共創」を実現してまいります。

ビープラッツの描く事業モデルの未来図
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Bplats®以外のツールは、サブスク化の為の《管理ツールの提供》を目的としていますが、Bplats®は豊富な管理機能と共に、
顧客との接点（マーケットプレイス／マイページ機能）やビジネスのつながり（Bplats® 間でつながるサービス「Bplats® Connect」）を
提供することにより、お客様の新しいビジネス創造をサブスクリプションの統合プラットフォームを通して提案しています。

Bplats®の製品コンセプトの特徴
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サブスクリプションビジネスのために必要な豊富な機能をワンストップで提供する「管理機能」、複数・複雑な商材の利用者向けサイトを
構築可能な「マーケットプレイス機能」、利用者に契約内容や請求情報をオンライン上で提示することが可能な「マイページ機能」をお客
様は独自ブランドで活用いただけるクラウドサービスを提供しています。

システム概要・機能一覧



www.bplats.co.jp Bplats, Inc. © 2025 Confidential & Proprietary 21

商品プラン

スモールスタートをし、事業のステージにあわせてバージョンアップや、必要な機能オプションを追加ご契約いただくことができます。
そのため、事業拡大時に新しいシステムに入れ替えるなどは必要ありません。
日本の法規制への対応や、新しい機能オプションを開発し、ご提供を続けています。変化の激しいデジタルビジネスの市場要求に対し、
Bplats®をご活用いただく事業者の投資コストを抑え、時代の最新機能を継続的にご提案させていただきます。
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株式会社サブスクリプション総合研究所（当社100%子会社）による出版・執筆など通したサブスクリプションについての啓蒙活動から、
お客様へのプラットフォームシステムの業務設計からシステム構築については、ビープラッツ㈱が提供することにより、サブスクリプショ
ンビジネスのプロフェッショナル集団として活動しています。

サブスクリプションのプロフェッショナル集団として
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上図の収益モデルは、当社の事業において、事業者（当社の顧客）の事業拡大とともに収益が拡大していくことの想定を示す概念図であり、事
業者（当社の顧客）による事業展開の状況、今後のリスクや不確実性その他の要因により、実際には、当該想定のとおりにならない可能性があ
ります。

収益拡大イメージ
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「Bplats®」をクラウドサービスとして提供しています。
当社が事業者（当社の顧客）に直接提供する場合と、当社の販売パートナー経由で事業者に提供される場合があります。

事業系統図
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会社概要
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会社概要

会 社 名 ビープラッツ株式会社

証 券 コ ー ド 4381

代 表 者 代表取締役社長 藤田健治

設 立 2006年11月17日

本 社 所 在 地 東京都千代田区神田練塀町3 富士ソフト秋葉原ビル15階

事 業 内 容
クラウドコンピューティングを利用した
サブスクリプション（継続ストックビジネス）のプラットフォームの提供

資 本 金 5億5,036万円（2024年12月31日時点）

決 算 期 ３月末

従 業 員 数 66名（2024年3月31日時点）

拠 点 ビープラッツ・サブスクリプションセンター(福岡県北九州市)
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関係会社概要

サブスクリプションビジネスは、各産業において多くの可能性を秘めている一方、未だ勃興期といえるステージにあり、その社会的意義や経済効果、産
業内での影響などについて、研究や調査が十分に及んでいない状況にあります。こういった背景のなか、サブスクリプション総研は、サブスクリプショ
ンビジネスについて中立的な立場で多面的に研究・著作・啓蒙活動をすすめております。

会 社 名 株式会社サブスクリプション総合研究所

代 表 者 代表取締役社長 宮崎琢磨

設 立 2019年４月１日

本社所在地 東京都千代田区神田練塀町3
富士ソフト秋葉原ビル15階

事 業 内 容 サブスクリプションの啓蒙に関する研究、
執筆、出版、公演
サブスクリプション事業化支援

資 本 金 1,000万円（2024年12月31日現在）

株 主 当社 100％

決 算 期 ３月末
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■本資料の注意点
• 本資料は当社をご理解いただくために作成されたもので、当社への投資勧誘を目的としておりません。投資に関する決定は、ご自身のご判断において行

われるようお願いいたします。
• 本資料に掲載されている業績見通し中期計画、その他今後の予測・戦略等に関わる情報は、現時点で入手可能な情報と合理的であると判断する一定の前

提に基づき当社が予測したものです。実際の業績は、様々なリスク要因や不確実な要素により、業績見通しと大きく異なる可能性があります。
• 本資料中の情報によって生じた影響や損害については、当社は一切責任を負いません。
• なお、いかなる目的であれ、本資料を無断で複写複製、または転送等を行わないようにお願いいたします。
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